Heizgerate-Elemente, komplette Kamine und Kamin-Ofen fiir den euro-
paischen Markt und suchen zum nachstmaoglichen Zeitpunkt einen

Gebietsverkaufsleiter (m/w/d)

lhre Hauptaufgaben:

Betreuung der Bestands- und Neukunden vor Ort

Die Neukundenakquise und deren Aufbau

Der strategische Aus- und Aufbau einer langfristigen Kun-
denbindung

Die personliche Unterstiitzung der Handler beim Aufbau neu
zu gestaltender Produktplatzierungen

Durchftihrung von Schulungs- und TrainingsmalRnahmen fur
Kunden

Die stetige Schulung der Handler Gber die unvergleichbaren
Vorziige unserer Produkte

Mitwirken bei Reklamationsangelegenheiten oder bei einfa-
cher Mangelbeseitigung

.

.

Wir bieten:

« Uberdurchschnittliches Einkommen

- einen Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung)

- attraktiven Arbeitsplatz

- kollegiales Klima

- langfristige Mitarbeit in einem international tatigen Unter-
nehmen

- innovative Techniken (u. a. stromlose Pellet-Holz-Kombina-
tion)

lhr Profil:

+ Mehrjdhrige Berufserfahrung im Vertrieb

- |dealerweise Vorkenntnisse im Kaminofenbereich

« Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick, Teamfahig-
keit, Reisebereitschaft, technische Affinitat

Wir freuen uns auf lhre aussagekraftige Bewerbung unter Angabe
lhres friihestens Eintrittstermins und Threr Gehaltsvorstellungen:

MAX BLANK GmbH - Klaus - Blank - StraBBe 1 - 91747 Westheim
Tel. 09082 9678-0 - karriere@maxblank.com






